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RESUMEN

En este documento se realiza un analisis sobre las incidencias que a nivel tributario ha tenido el
tratado de libre comercio celebrado entre Estados Unidos y Colombia, el cual entrd en vigencia a
partir de la publicacion del Decreto 993 del 15 de mayo de 2012, mediante el cual se promulgo el
"Acuerdo de promocion comercial entre la Republica de Colombia y los Estados Unidos de
América", sus cartas adjuntas y sus entendimientos. Se consideran fuentes cuantitativas (tablas
comparativas, estadisticas porcentuales, datos macroeconémicos y microeconémicos) y asimismo
las medidas adoptadas en relacién con los aranceles. El estudio concluye que uno de los efectos
esperados en el mediano plazo, con base en el comportamiento de la balanza comercial, es la
disminucion del ingreso fiscal, pues al comenzar una desgravacion de un porcentaje
representativo de las subpartidas provenientes de los Estados Unidos, asi sea de manera gradual,
los ingresos por concepto de arancel decreceran y por consiguiente deberan ser compensados por

otros instrumentos tributarios.

Palabras clave: Tratado de libre comercio, barreras arancelarias, efectos tributarios, Decreto 993

de 2012, ingresos fiscales.



ABSTRACT

In the following paper, it was made an analysis about the incidents on the tax revenue that the
agreement of free trade celebrated between The United States and Colombia has had, which
enters in force from the publication of the Decree 993 of May 15, 2012, by means of which there
is promulgated the "Agreement of commercial promotion between the Republic of Colombia and
the United States of America", its attached letters and its understandings. It is used quantitative
sources (comparative tables, percentage statistics, macroeconomic and microeconomic
information) and is considered especially the measures adopted in relation with the duties. The
study concludes that one of the effects waited in the medium term, with base in the behavior of
the commercial scale, is the decrease of the fiscal revenue; given a tax relief of a representative
percentage of the subitems from the United States, so the duty’s income will decrease and

consequently it will have to be compensated for other tax measures.

Keywords: Agreement of free trade, tariff barriers, tributary effects, Decree 993 of 2012, fiscal

income.



INTRODUCCION

En el presente escrito se realiza un analisis de las implicaciones tributarias del tratado de libre
comercio suscrito entre Estados Unidos y Colombia, aprobado el 10 de octubre del 2011 por el
Congreso de los Estados Unidos y el cual entré en vigencia desde el 15 de mayo de 2012. Lo que
se pretende, en esencia, es describir como el escenario tributario ha cambiado en forma

significativa y que ocurrird con los ingresos tributarios del comercio exterior.

En Colombia desde el 29 de mayo de 2003, el Ministerio de Comercio, Industria y Turismo
comenzo negociaciones con Estados Unidos para llegar a una integracién comercial, esta decision
se debi0 a dos situaciones, la primera es que desde 2001 las exportaciones colombianas a la CAN
empezaron a exhibir una caida sostenida; pasaron de US$2.771 millones a US$1.908 millones en
2003 (Procolombia, 2014). En segundo lugar se tuvo en cuenta que Estados Unidos es uno de los

mayores socios comerciales para Colombia.

Por otra parte, el TLC tiene implicaciones sobre la tributacion interna de los paises, es por eso
que a medida que los aranceles se reducen, la atencion de los paises involucrados se concentra en
medidas tributarias para tratar de contrarrestar sus efectos, aunque también hay que tener en
cuenta que Colombia no se puede negar al fendmeno mundial de los acuerdos comerciales, pues
estos se constituyen en una herramienta fundamental y estratégica que genera una entrada mas

rapida a los mercados internacionales y a su vez facilita la adquisicion de tecnologia.

Asi, es relevante examinar las implicaciones tributarias y particularmente el comportamiento de
los aranceles tras la suscripcion de un TLC como el firmado con Estados Unidos, pues una caida
significativa de los mismos generaria una demanda adicional de recursos, que en el escenario
actual pueden ser dificiles de obtener, por la reciente reforma tributaria aprobada y la

desaceleracién de la economia.

El trabajo consta, en primer lugar, de un pequefio resumen de la apertura econdémica surgida en

Colombia desde 1990 hasta la actualidad; luego se tratan aspectos del TLC y en una tercera parte



se presentan algunas estadisticas de la desgravacion arancelaria. Por Gltimo, se discuten las

conclusiones.

INCIDENCIA DE LA APERTURA ECONOMICA EN COLOMBIA

Para hablar del TLC se debe considerar primero la época en la cual se empez06 en el pais a hablar
de apertura econdmica, esto a principios de los afios noventa como lo menciona Garay (1998); en
ese momento se busco ajustar la economia a las nuevas realidades del mercado asi como a los
cambios comerciales y tecnoldgicos mundiales. Las medidas a tomar por el presidente Cesar
Gaviria fue disminuir la politica proteccionista para asi permitir el ingreso de productos de otros

paises, con esa medida también buscaba controlar los precios del mercado.

Dentro del nuevo cronograma del régimen de importaciones y de desgravacion arancelaria para el
periodo comprendido entre 1990 a 1994, se establecieron politicas como la eliminacion de
licencias previas de importacion durante el dltimo trimestre de 1990 y la disminucion de los

niveles promedio arancelarios, del 14% al 7% (Conpes, octubre 29 de 1990).

A continuacion, en la grafica 1, se observa el comportamiento de la balanza comercial
(importaciones y exportaciones) en Colombia; por su parte, la grafica 2 muestra el recaudo de

impuestos tributarios de fuente externa (Arancel e IVA).

Gréfica 1. Colombia, balanza comercial anual periodo: 1980 — 2014p*
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Gréfica 2. Ingresos tributarios administrados por la DIAN 1970-2014p (actividad externa)
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Fuente: elaboracion propia con base en datos de la DIAN. Cifras en millones de pesos corrientes

e informacion preliminar para el periodo enero-agosto de 2014.

Como se pudo observar en la gréfica 1, hasta el afio 1994 tanto las exportaciones como las
importaciones eran constantes y hacia 1995 se encuentra un incremento de ambas variables;
mientras que en la gréfica 2 se evidencia que mientras el ingreso por aranceles tendio a disminuir,

el IVA externo aumento.

En la actualidad todos los paises utilizan medidas proteccionistas para sus mercados, llamadas
aranceles, subsidios para ciertos sectores o restricciones. Sin embargo, los gobiernos también
buscan hacer acuerdos o bloques selectos de comercio entre paises llamados tratados de libre
comercio, “dentro de ellos se puede identificar dos clases: la opcidn de firstbest, una disminucion
unilateral de los aranceles; y la opcion de second best, los tratados de libre comercio”
(Hernandez, 2014, p. 51).

Al respecto, los tratados de libre comercio son una herramienta fundamental en las diferentes
economias de los paises; se presume que garantizan el acceso a otros mercados con tratamientos
preferenciales y permiten asi un aumento significativo en la exportacion de productos nacionales,
con beneficios adicionales como la generacion de empleo, la creacion de nuevas empresas y la

disminucion de los precios de los productos que no se producen en el pais.



Cada pais es libre de suscribir acuerdos comerciales, sin embargo se debe tener en cuenta que la
no firma de tratados en la actualidad dejaria a cualquier pais en desventaja frente a los demés que
si estan empezando a expandir sus economias. Colombia actualmente tiene vigentes, entre otros,
acuerdos firmados con México, El salvador, Guatemala y honduras, la CAN (Argentina, Brasil,
Paraguay y Uruguay), CARICOM (Trinidad y Tobago, Jamaica, Barbados, Guyana, Antigua y
Barbuda, Belice, Dominica, Granada, Monserrat, San Cristdbal y Nieves, Santa Lucia, San
Vicente y las Granadinas), Chile, Canada, Estados Unidos, Cuba, Nicaragua y la Union Europea

(de acuerdo a la informacion disponible en el portal oficial www.tlc.gov.co).

No obstante las buenas intenciones, el resultado de la apertura econdmica para Colombia fue un
déficit en cuenta corriente que generé estancamiento en el crecimiento econémico, viéndose
principalmente afectado el sector manufacturero que se enfrentd a un prolongado periodo de

estancamiento por la invasion de mercados externos y competencia de precios.

INTRODUCCION AL TLC FIRMADO CON ESTADOS UNIDOS

Desde el 15 de mayo de 2012, dia en que entrd en vigencia el Tratado de Libre Comercio entre
Colombia y Estados Unidos, la mayoria de productos agroindustrial ingresan al mercado del pais

norteamericano sin arancel.

Teniendo en cuenta la entrada en vigencia del TLC con Estados Unidos es importante hacer
énfasis en cudles son los aspectos positivos y negativos, en el escenario socioeconémico, para
gue con base en la descripcién de cada uno concluir si realmente la economia y el pais se han
beneficiado o por el contrario han sufrido efectos negativos (Russi, Urbano Ivanov, 2009). Ahora,

entre las expectativas positivas del TLC se podrian considerar:

e Beneficios arancelarios a sectores productivos: con base en la desgravacion del 100% de
productos actualmente susceptibles de exportacion ofrecidos al mercado Norteamericano, se
ha generado un escenario favorable para el ingreso a este mercado de dichos productos,
manteniendo de esta forma los puestos de trabajo actuales y contribuyendo con nuevas

oportunidades en el corto y mediano plazo.



e Acceso al mercado laboral a profesionales: la generacion de oportunidades laborales a
profesionales en diferentes areas en el mercado norteamericano.

e Transferencia de tecnologia: siendo este un aspecto de gran relevancia dado que ademas de
obtener equipos de vanguardia a un menor costo, usados para el desarrollo de proyectos de
cooperacion internacional negociados en el tratado, también se puede acceder a la asistencia
en el manejo de las mismas, generando asi empresas mas competitivas y mas productivas para
el pais.

e Inversion extranjera: La atraccion de inversionistas extranjeros dispuestos a colocar grandes
sumas de capital, aproximadamente un monto cercano a los 200 millones de dolares, segun
CIDE, basados en el mantenimiento de una estabilidad juridica y de riesgo del pais.

e Aumento del intercambio comercial: considerando un crecimiento de las exportaciones del
6,4% a largo plazo y el mantenimiento de las importaciones en un 11.9%, este ultimo
considera la entrada al pais de insumos a menor costo para la produccion de bienes
exportables, por lo que se sugiere una balanza comercial positiva en el largo plazo (Russi,
Urbano Ivanov, 2009).

Una vez mencionados los aspectos positivos, también es importante relacionar los negativos,

entre los que se encuentran:

e Pérdida de competitividad por la entrada de maquinaria de ultima generacidn proveniente de
los Estados Unidos que nuestro sector productivo no estaria preparado para afrontar, que se
estima en un 3% o 4% de la composicion del sector productivo (Universidad EAFIT, 2007)

e Decrecimiento de la participacién de empresas nacionales en el sector publico: debido a la
mayor tecnificacion y calidad de los productos ofertados por empresas Norteamericanas, asi
como el bajo costo de los mismos, se constituye en un aspecto dificil de superar por la
empresas nacionales, razén por la cual un menor nimero de empresas nacionales podrian
acceder al sector publico por medio de licitaciones.

e Impacto en el sector financiero: teniendo en cuenta el gran portafolio de la empresas de
seguros y financieras norteamericanas, donde los beneficios son sustancialmente mejores que
los ofrecidos actualmente por las empresas nacionales, podria causar incertidumbre

especificamente en el sector, recientemente mencionado por grades dignatarios del pais entre



ellos el expresidente de Colombia Ernesto Samper Pizano como miembro de la Comision
Asesora de Relaciones Internacionales. (Russi, Urbano Ivanov, 2009)

e Disminucion de ingresos tributarios: aunque este el es el tema en que se concentra este
trabajo, se puede tomar preliminarmente como punto de referencia los estimativos del
Departamento Nacional de Planeacion-DNP (2013), en que se espera una caida en el rubro de
aranceles de alrededor de 600 millones de dolares, lo cual acentuaria el déficit fiscal a pesar
de que otros autores (caso de Russi, Urbano lvanov, 2009) consideran que se podria
compensar dicha pérdida a traves del Impuesto sobre la Renta y el IVA.

e Disminucion en activos publicos: especificamente en empresas del sector de las
telecomunicaciones ya que el aumento del trafico de llamadas internacionales y el pago por
parte de las empresas nacionales por el uso de las redes compartidas podrian causar pérdidas

para las empresas estatales como ETB y EPM.

Ahora bien, las reglas del TLC reconocen que la tributacion interna puede tener efectos
econdmicos similares al de los aranceles, caso del IVA implicito, los tributos tipo estampilla para
desarrollar el comercio fronterizo, las contribuciones y parafiscales (Posse Herrera y Ruiz
Abogado, 2012), de manera que la atencién que prestan la OMC y los gobiernos involucrados a

las medidas de tributacién local crece a medida que se reducen los aranceles.

Sin embargo, algunas excepciones establecidas por Colombia se refieren a las contribuciones
requeridas sobre la exportacion de café (Ley 101 de 1993) o de esmeraldas (Ley 488 de 1998),
segun Posse Herrera y Ruiz Abogado (2012). En todo caso, es importante hacer un seguimiento

cuidadoso al desarrollo de las doctrinas y la jurisprudencia nacional y extranjera.

CIFRAS DEL TLC ENTRE ESTADOS UNIDOS Y COLOMBIA

A continuacion encontramos datos estadisticos del comportamiento del recaudo de impuestos en
las actividades internas y externas del pais, junto a lo propio para importaciones y balanza
comercial. De dichos datos podemos concluir que en los ultimos diez afios la participacion de los
ingresos tributarios externos en el total recaudado se ha reducido del mismo modo como ha

ocurrido para los aranceles; sin embargo, ello se ha compensado ha traves del IVA
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especialmente. Por otra parte, el comercio entre Colombia y EE.UU. ha crecido, lo que podria en
un futiro suponer una oportundad para incrementar el recaudo a traves de mecanismos como el

Impuesto sobre la Renta.

Tabla 1. Ingresos tributarios administrados por la DIAN entre 2005 y 2014

L. ACTIVIDAD
INTERNA
CONCEPTO ACTIVIDAD
INTERNA

II. ACTIVIDAD EXTERNA IV.
TOTAL

DIAN

ANOS /

III. POR

ACTIVIDAD CLASIFICAR

EXTERNA A

ARANCEL

34.272.521 | 79% | 9.285.242 | 21% | 6.277.481 68% | 3.007.760 32% 33.837 43.591.600
40.544.593 | 77% | 12.260.112 | 23% | 8.569.224 | 70% | 3.690.888 30% 19.656 52.824.361
46.887.522 | 78% | 13.335.911 | 22% | 9.091.407 | 68% | 4.244.505 32% 18.421 60.241.854
52.854.172 | 79% | 14.142.438 | 21% | 9.713.835 | 69% | 4.428.604 31% 36.206 67.032.816
56.154.876 | 81%  12.727.672 18%  8.594.142 68% | 4.133.529 32% 28.234 68.910.781
55.597.454 | 79% | 14.562.873 | 21% | 9.697.389 | 67% | 4.865.484 33% 29.866 70.190.193
69.568.366 | 80% | 16.939.565 | 20% | 12.552.138  74% | 4.387.427 26% 60.709 86.568.040
82.192.814 | 83%  16.992.007 | 17% | 13.034.472| 77% 3.95?.534‘23% 41.637 99.226.458
2013 (p) 88.860.872  84% 16.305.905 15%  12.069.505 749%  4.236.400 26% 142.678 105.309.455
83.500.374 | 85% | 14.311.887 | 15% | 10.849.429 | 76% | 3.462.458 24% 32.355 097.844.616

Fuente: DIAN (2014). Para el caso de los afios 2013 y 2014 se trata de informacion preliminar
por cuanto contiene las cifras de recaudo acumulado correspondientes al periodo enero-octubre.

Tabla 2. Comportamiento del comercio exterior de Colombia con Estados Unidos.

" Exportaciones
imporiucionse [no 5@ Incluye petrlea)
Valor CIF Valor FOB Peso Neto Valor FOB Peso Neto
013 | M4 | Var %[ 2013 | 2044 | Var % | 2013 | 24 [Var % | 2013 | 2004 |Var.% | 213 | 2044 | Var%
485 | 561 | 156% | 464 | 5M | i51% | 26 | 453 [ 100.3%) 188 | M3 | 128% | 156 | 2 %

Fuente: DIAN. Declaraciones electrénicas observadas, sin validar 2014 y certificadas 2013.
Cifras en millones de dolares y millones de kilogramos.

Por otro lado, si se considera el comportanmiento de la balanza comercial entre 2012 y 2013, se
observa que las importaciones vienen creciendo de manera importante, en especial para el caso de
las provenientes de EE.UU., pero no ha ocurrido lo mismo con las exportaciones, lo que implica
un deficit comercial con la potencia del norte. Ademas, en terminos tributarios ello no se ha

traducido en mayor recaudo por aranceles, debida al desmonte de las tarifas.

Al hacer acuerdos comerciales debemos tener en cuenta que no se debe negociar a las carreras;
las personas que intervienen en este proceso deben ir muy bien preparadas para sentarse en estas
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mesas de negociacion y deberian ser mucho mas criticos para evitar que la economia del pais sea

sacrificada tanto en el corto como en el largo plazo.

Asimismo, los impuestos son la principal fuente de ingreso del Estado y descuidar los ingresos
externos significan una desventaja. Al tomar este tipo de decisiones comerciales es importante
considerar a la industria nacional, que incluye a las Pymes; sin embargo, el tratado con EE.UU
solo establecid unos tiempos para la desgravacion pero no se definieron mecanismos para
proteger sectores particulares, lo que implica un riesgo para la produccion nacional y ademéas una
pérdida de ingresos fiscales.

Gréfica 3. Importaciones de Colombia originarias de paises con acuerdos comerciales vigentes.
Comparativo 2012-2013
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Graéfica 4. Exportaciones a paises con acuerdo comercial
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CRONOGRAMA DE DESGRAVACION

La desgravacion arancelaria es parte del proceso de integracion en que se promueve que los
paises en vias de desarrollo también participen bajo la promesa de exponerlos a un proceso de
desgravacion preferencial (gradual) propuesto en los tratados de libre comercio que firmen, con
periodos de hasta veinte afios. En el TLC con Estados Unidos se establecio que el primer afio el

Acuerdo entraria en vigor y desde el 1 de enero de 2013 empezaria la reduccién arancelaria.

El acuerdo establecio diversas categorias y para cada una de ellas fijo una reduccion gradual de
aranceles, de acuerdo a las tablas que aparecen en el anexo. A continuacion se presenta el
comportamiento de la desgravacion arancelaria establecida bajo el TLC con Estados Unidos para

diferentes sectores de la economia colombiana.

Tabla 3. Esquema de desgravacion en el TLC firmado entre Colombia y Estados Unidos

g% ggg ggg n:%»-\ ,x?’“nc;g»\ E"nc>§§n:§§ ncé"‘ 13‘8 nc%"
SECTORES/ 28 | 325 | 285 |BoF|BEB pECs sT|Bass|Bs |BE | Bar | Bet
CATEGORIAS €0 | 25 | 8% |B3= (3238|8258 28 B8 338|838 |458 | 8BS
9o | %8z | ERz |3 |TTRE|E [TgY e T TEE TR
p=4 - = (o4 S} %) o ==
CATEGORIAA: X | x X | x| x| x| x| x| x| x| x
Desgravacion Inmediata
CATEGORIA B Cinco X X X X X X X X K X
etapas anuales iguales.
CATEGORIA C Diez X X X X X X X X X X
etapas anuales iguales.
CATEGORIA F: Siguen X X
tratamiento del 0%.
CATEGORIA K Siete X X X X
etapas anuales iguales.
CATEGORIA U:
Reduccién del Arancel X X
Base.
CATEGORIA D:
Quince (15) etapas X
anuales iguales
CATEGORIA H: Tres
(3) etapas anuales X
iguales
CATEGORIA L: Ocho
(8) etapas anuales X
iguales
CATEGORIA M:
Nueve (9) etapas X
anuales iguales.
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CATEGORIA N: Doce
(12) etapas anuales X
iguales.

CATEGORIA V: 37.5%
de la tasa base afio de X
entrada en vigor.

CATEGORIA U: Reduccidn del Arancel Base: En la fecha de entrada en vigor: 10%
El primero de enero del "afio 2"; 10% adicional.

El primero de enero del "afio 3": 30% adicional.

El primero de enero del "afio 4"; 20% adicional.

El primero de enero del "afio 5": 30% restante y quedaran libres de gravamen.

De los afios 2 a 10 reduccion en nueve etapas anuales iguales. Libres el 1° de enero del afio diez.

Fuente: elaboracion propia con base en datos de la DIAN.

Después de analizar este cuadro se encuentra que la mayoria de los sectores, en particular para las
categorias A, B y C, tendrén una desgravacion que no van mas alla de diez afios; otros productos
bajo la desgravacion inmediata insinlan importantes efectos negativos en el recaudo. El sector
con mayor tiempo de desgravacion es el agricola, que es en el que somos menos competitivos

dada el monto de auxilios que por otra parte recibe este sector en Estados Unidos.

Los ingresos tributarios si se han visto afectados por la entrada en vigencia del TLC con Estados
Unidos, ya que esta desgravacion no ha incrementado las exportaciones como se esperada, de
modo que no se ha compensado la pérdida de aranceles. Asi, el Estado colombiano ha debido
empezar a buscar otras alternativas para cubrir no sélo este déficit, sino también el asociado con

la caida del precio del petréleo; de alli reformas como la de finales del 2014.

CONCLUSIONES

El progreso de la economia nacional estad en manos del Estado, es decir que su papel no solo es el
de crear un contexto propicio, sino ademas intervenir en la creacion y mejoramiento de
estructuras que faciliten al pais el aprovechamiento de sus potenciales. Sin embargo, Colombia
no pudo aprovechar debidamente las ventajas de un modelo de apertura econdémica por la falta de
preparacion infraestructural, entre otras en su momento no se comprendié los alcances de la

situacion econdmica.

En relacion con los ingresos tributarios, a dos afios de puesto en funcionamiento el TLC firmado
con Estados Unidos, se puede concluir que los impuestos dejados de percibir por concepto de
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aranceles deben ser compensados por reformas en otros impuestos, es decir finalmente se debera
incrementar el IVA y de alguna forma también el Impuesto sobre la Renta, por ejemplo gravando
a un mayor numero de personas. En efecto, el aumento del recaudo por el aumento de la actividad
econdmica en ocasion del TLC, segun lo anticipaban algunos partidarios de éste, no parece

haberse dado; en definitiva, se habrian perdido importantes recursos publicos.
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ANEXO. DESGRAVACION ARANCELARIA CONSIDERADA EN EL TLC ENTRE
COLOMBIA'Y ESTADOS UNIDOS POR CATEGORIA.

Categoria A
Tasa Base Afio 1
0,0%
Categoria B
Tasa Base |Afol|Afo2|AfRc3|Afocd|AfoS
3% 2,4% | 1,8% | 1,2% | 0,6% | 0,0%
5% 4,0% | 3,0% | 2,0% | 1L0% | 0,0%
10% 2,0% | 6,08 | 4,0% | 2,0% | 0,0%
15% 12,0%| 9,0% | 6,0% | 3,0% | 0,0%
20% 16,0% | 12,0% | 8,0% | 4,0% | 0,0%
23% 18,4% | 13,8% | 9,2% | 4,6% | 0,0%
24% 19,2% | 14,4% | 9,6% | 4,8% | 0,0%
25%; 20,0% | 15,0% | 10,0% | 5,0% | 0,0%
26% 20,8% | 15,6% | 10,4% | 5,2% | 0,0%
28% 22,4%| 16,8% [ 11,2% | 5,6% | 0,0%
30% 24,0% | 18,0% | 12,0% | 6,0% | 0,0%
33% 26,4% | 19,8% | 13.2% | 6,6% | 0,0%
36% 28,8% | 21,6% | 14,4% | 7,2% | 0,0%
Categoria BB

TasaBase | Anol Afo2 Ano3 Afod Afo 5 Afo6 Ano7 Afo8 Afo9
45,0% 42,5% 40,0% 37,5% 35,0% 32,5% 30,0% 27,5% 25,0% 22,5%

Afio 10 Aro11 Afio 12 Afo 13 Afio 14 Afio 15 Afio 16 Afo 17 Afio 18

00% | 175% | 150% | 125% | 10,0% 7,5% 5,0% 2,5% 0,0%

Categoria C

TasaBase |Anol|Afo2|Ano3|Anod|Ano5| Ano6 | Ano7 | Afo8 | Ano9 |Ano 10
10% 9,0% | 8,0% | 7,0% | 6,0% | 5,0% | 4,0% | 3,0% | 2,0% | 1L,0% | 0,0%
15%  |13,5%|12,0%(10,5%| 9,0% | 7.5% | 6,0% | 4,5% | 3,0% | 1,5% | 0,0%
20% 18,0% | 16,0% | 14,0% | 12,0% |10,0%| 8,0% | 6,0% | 4,0% | 2,0% | 0,0%
21% | 18,9% | 16,8% [ 14,7% | 12,6% [10,5% | 8,4% | 6,3% | 4,2% | 2,1% | 0,0%
25% 22,2%(19,7% | 17,3% | 14,8% |12,3%| 9,9% | 74% | 4,9% | 2,5% | 0,0%
35% 31,5% | 28,0% [ 24,5% | 21,0% |17,5% | 14,0% | 10,5% (| 7,0% | 3,5% | 0,0%
36% 32,4%|28,8% | 25,2% | 21,6% |18,0% | 14,4% | 10,8% | 7.2% | 3,6% | 0,0%
38% 34,2%| 30,4% | 26,6% | 22,8% |19,0%| 15,2% | 11,4% | 7,6% | 3,8% | 0,0%
28% 25,2% | 22,4% | 19,6% | 16,8% |14,0%| 11,2% | 84% | 5,6% | 2,8% | 0,0%
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Categoria D

TasaBase |Afol| Ano2 | Ano3 | Anod | Afo5 | Ano6 | Afo7 | Afod | Anod [Anol0| Anoll|Ano12|Ano13|Ano 14 |Ano 15
47% 43,9% | 40,7% | 37,6% | 34,5% | 31,3% | 28,2% | 251% | 20,9% | 18,8% |157% | 12,5% | 94% | 6,3% | 3,1% | 0,0%
39% | 355% | 32.9% | 304% | 27,9% | 25,3% | 22,8% | 20,3% | 17,7% | 152% |12,7% | 102% | 76% | 5% | 25% | 0,0%
28% 26,1% | 24,3% [ 22,4% | 20,5% | 18,7% | 16,8% | 14,9% | 13,1% | 11,2% | 9,3% | 7.5% | 5,6% | 3,7% | 1,9% | 0,0%
0% | 187%| 17,3% | 16,0% | 14,7% | 13,3% | 12,0% | 10,7% | 9,9% | 80% | 67% | 5% | 40% | 27% | 1,3% | 0,0%
33% 30,8% | 28,6% |20,4% | 24,2% | 22,0% | 19,8% | 17,6% | 154% | 13,2% | 1L,0% | 88% | 6,0% | 44% | 2,2% | 0,0%

Categoria H
TasaBase | Afiol | Afio2 | Afio 3
33% 22,0% | 11,0% 0,0%
Categoria K
TasaBase | Afiol | Afo2 | Afio3 | Afiod | AfoS5 | Afo6 | Afo 7
15% 12,9% | 10,7% 8,6% 6,4% 4,3% 2,1% 0,0%
20% 17,1% | 14,3% | 11,4% 8,6% 5, 7% 2,9% 0,0%
Categoria L
TasaBase | Anol| Ano?2 | Afo3 | Afcd | AfoS | Afo6 | Ano7 | AfcB
15% 13,1% | 11,3% | 9,4% | 7.5% | 5,6% | 3,8% | 1,9% | 0,0%
20% 17,5% | 15,0% | 12,5% | 10,0% 7,.5% 5,0% 2,5% 0,0%
28% 24,5% | 21,0% | 17,5% | 14,0% | 10,5% 7.0% 3,5% 0,0%
Categoria M
TasaBase | Afiol | Afo2 | Afo3 | Afiod | Afio5 | Afo6 | Afo7 | AfcB | Afo9
28% 24,9% | 21,8% | 18,7% | 15,6% | 12,4% 9,3% 6,2% 3,1% 0,0%
36% 32,0% | 28,0% | 24,0% | 20,0% | 16,0% | 12,0% 8,0% 4,0% 0,0%
Categoria N

TasaBase | Afiol| Afio2 | Afio3 | Afiod | Aflo5 | Afo6 | Afo7 | AfoB | Afo9 [Afo 10| Afo 11 | Afio 12
25% 22,9% | 20,8% | 18,8% | 16,7% | 14,6% | 12,5% | 10,4% | &,3% f,3% 4,2% 2,1% 0,0%
10% 9% 8% 8% 7% 6% 5% 4% 3% 3% 2% 1% 0%

Categoria T

TasaBase |Afol| Afio2 | Afio3 | Afiod | AfoS | Afio6 | ARo7 | AfoB | AfRo9 |ARo 10| Afo 1l
20% | 18,2%| 16,4% | 14,5% | 12,7% | 10,9% | 9,1% | 7,3% | 5,5% | 3,6% | 1,8% | 0,0%
33% 30,0% | 27,0% | 24,0% | 21,0% | 18,0% | 15,0% | 12,0% 9.0% 6,0% 3,0% 0,0%
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Categoria U

TasaBase | Afiol | Afio2 | Afio3 | Afiod | Afio5S
15% 13,5% | 12,0% 7.5% 4,5% 0,0%
20% 18,0% | 16,0% | 10,0% 6,0% 0,0%

Categoria V

Tasa . . . . . .. .. . . Afio
Base Ano1 AnoZ2|Ano3|Anod | AnoS|AnoB | Ano7 | Ano S [Ano 9 10

80% |50,0% 44 4% |38 0%|333%|27 8%([22 2% |16,7%(11,1%| 5 6% | 0,0%
T0% [438% 3839%|341%|29.2%)24 3%[19.4%|14.6%( 9.7% | 49% [ 0,0%

Categoria W

TasaBase | Afiol | Afio2 Afiod | Afiod | A5 Afo6 | Afio7 | ARo 8 | ARod AR 10
G0% | 402%|357% 313% |268% | 22,3 179 | 134% | 8% | 45% | 0,0%

Categoria X
Tesm |, . . A PP B . P D . . . . . W .| Ao
e Anol | Anol | Ano3 | Anod |AnoS | Anok | Ano7 | Anof | Ano9 |Anol0|Anoll| Anol2 |Ano13 | Anold|Anol5|Anolf | Ano 17 i

164,45 | 164,85 | 164.45% | 164.4% | 162,45 | 164,4% | 1518% | 139,15 | 12656 113,85 | 100,26 | 88,%% | 75.9% | 325 | SO6% | 379% | 253 | 126% | 0,0%

Categoria Y

TazaBae Afiol| Afio2 | Afio3 | Aficd |Afio 5| Afo B |Afio7| Afiod | Afio3 | Afo10| Afiell | Afio12 | Afiol13 | Afio14 | Afio 15 | Afo 16 | Afe 17 | Afio 13
0% 70 | TR | TORe | TORe | TO% | TOR | T0% | TOM | TO% | TO0% | 61,3% | 525% | 43B% | 350% | 263% | 175% | BB% | OO

Categoria Z

Tasa Base|Afio 1| Afio 2| Afio3| Afio4 | Afio 5| Afa 6 | Afio 7 [ Ao & | Afio9 | Ao 10 [Afio 12{Afie 12|Afo 13|Afo 14 Afio 15|Afio 16/Afio 17/Afio 18Afo 19
30% | 80% | 80% | 80% | 80% | 80% | 80% | 73,8% | 67,7% | 61,5% | 55,4% |49,2% |43,1% | 36,9% | 30,8% | 24,6% | 18,5% | 12,3% | 6,2% | 0,0%

(Ministerio de Comercio, Industria y Turismo, 2014)
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